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Titulo Superior Universitario
AGENDA
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

06- FEB-23 I. Introducciéon al RM I.I Fundamentos y estrategias del RM Pilar Talon (19-21 hr.) Apertura unidad 1.1 y 1.2
07- FEB-23 |. Introduccién al RM I.1 Fundamentos y estrategias del RM Pilar Talén (19-21 hr.)

08- FEB-23 | Introduccion al RM I.I Entorno y economia aplicada al RM Cristina Figueroa (19-21 hr.)

09- FEB-23 I.Introduccion al RM 1.2 Entorno y economia aplicada al RM $qu'g‘Rl?:f:a:filllaar('ll':|-62r? (gz)-Zl hr.)

10- FEB-23 | Introduccion al RM 1.2 Entorno y economia aplicada al RM T«;:I.())RI’A: Cristina Figueroa (18-

Jesus Palomo (19-21 hr.)

I'1- FEB-23

12- FEB-23 CIERRE DE MODULO | CIERRE MODULO |

Universidad
Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD
2. Big Data y métricas de . . . .
|3- FEB-23 estrategia 2.1 Big Data y Revenue Management Javier Espinosa (19-21 hr.) Apertura unidad 2.1 y 2.2
14- FEB-23 2. Big D.ata y métricas de 2.1 Big Data y Revenue Management Javier Espinosa (19-21 hr.)
estrategia
I5- FEB-23 2. Big D%lta y métricas de 2.2. Integracion de datos y Automatizacion Javier Espinosa (19-21 hr.)
estrategia
|6- FEB-23 2. Big D?ta y métricas de 2.2 Integracion de datos y Automatizacion Javier Espinosa (19-21 hr.)
estrategia
2. Big Data y métricas de 2.1 Big Data y Revenue Management TUTORIA: Javier Espinosa (19-21 hr.)
17- FEB-23 : )y o
estrategia 2.2 Integracion de datos y Automatizacion
18- FEB-23
19- FEB-23 CIERRE DE MODULO 2 CIERRE MODULO 2

Universidad
Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
en Revenue Management

MODULO

UNIDAD

PROFESOR

APERTURA/CIERREUNIDAD

20- FEB-23

21- FEB-23

22- FEB-23

23- FEB-23

24- FEB-23

25- FEB-23

26- FEB-23

Universidad
Rey Juan Carlos

3. Pricing y yield manage-
ment restrictions

3. Pricing y yield management
restrictions

3. Pricing y yield management
restrictions

3. Pricing y yield management
restrictions

3. Pricing y yield management
restrictions

CIERRE MODULO 3
PARTE |

3.1 Segmentacion de Mercado y Pricing

3.1 Segmentacion de Mercado y Pricing

3.2 Channel Mix y NETADR

3.2 Channel Mix y NET ADR

3.1 Segmentacion de Mercado y Pricing
3.2 Channel Mix y NET ADR

Fernando Vives (19-21 hr.)

Fernando Vives (19-21 hr.)

Fernando Vives (19-21 hr.)

Fernando Vives (19-21 hr.)

TUTORIA: Fernando Vives (19-21
hr.)

Apertura unidad 3.1 y 3.2

CIERRE MODULO 3 PARTE |




Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

FECHA MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD
27-FEB-23 3 Prlcm.g 4 yield management 33 Prlcmg segmento José Ignacio Sanchez Butraguefio (19- Apertura unidad 3.3 y 8.1
restrictions Corporativoy M & E 21 hr)
28-FEB-23 3. P”.C".Ig Y yield management 3:3 Prlcmg segmento José Ignacio Sanchez Butraguefio (19-
restrictions Corporativoy M & E )
8. Contabilidad y finanzas aplicadas 8.1 Impacto del RM en P&L del hotel Justo Julia (19-21 hr.)
01-MAR-23 al RM
WAy ComEliks 57 e SRIERCES Bl o - pe e o R0 i FRL el el e QTS (1990 i)

RM

3. Pricing y yield management

03-MAR-23 restrictions 3.3 Pricing segmento Corporativo y M & E TUTORIA: José Ignacio (19-20 hr.)

8. Contabilidad y finanzas aplicadas al 8.1 Impacto del RM en P&L del hotel TUTORIA: Justo Julia (20-21 hr.)
RM
04-MAR-23
05.MAR23  CIERRE MODULO 8 CIERRE MODULO 8
. : CIERRE MODULO 3 PARTE Il CIERRE MODULO 3 PARTE I
Universidad

Rey Juan Carlos




Titulo Superior Universitario
en Revenue Management

MODULO

UNIDAD

PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

06-MAR-23

07-MAR-23

08-MAR-23

09-MAR-23

10-MAR-23

I 1-MAR-23

12-MAR-23

Universidad
Rey Juan Carlos

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

CIERRE MODULO 4
PARTE |

4.1 Introduccion al forecast

4.| Introduccion al forecast

4.2 Aplicacion del forecast

4.2 Aplicacion del forecast

4.| Introduccién al forecast
4.2 Aplicacion del forecast

Antonio Gil (19-21 hr.) Apertura unidad 4.1 y 4.2

Antonio Gil (19-21 hr.)

Antonio Gil (19-21 hr.)

Antonio Gil (19-21 hr.)

TUTORIA: Antonio Gil (19-21 hr.)

CIERRE MODULO 4 PARTE |




Titulo Superior Universitario
en Revenue Management

13-MAR-23

14-MAR-23

15-MAR-23

16-MAR-23

17-MAR-23

18-MAR-23

19-MAR-23

MODULO

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

4. Forecasting y predictive
analytics

CIERRE MODULO 4
PARTE Il

UNIDAD

4.3. Forecast por segmento de mercado

4.3. Forecast por segmento de mercado

4.4 Forecast Automatizado

4.4 Forecast Automatizado

4.3 Forecast por segmento de mercado
4.4 Forecast Automatizado

PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

Antonio Gil (19-21 hr.) Apertura unidad 4.3 y 4.4

Antonio Gil (19-21 hr.)

Irene Villafranca Munoz (19-21 hr.)

Irene Villafranca Munoz (19-21 hr.)

TUTORIA: Antonio Gil (19-20 hr.)
TUTORIA: Irene Villafranca (20-21
hr.)

CIERRE MODULO 4 PARTE II

Universidad
Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

20-MAR-23 3. Pricing y yield management

ok 3.4 Introduccion al pricing: Estudios de caso . Ignacio Sanchez Butraguefo (19-21 = Apertura unidad 3.4y 3.5
restrictions

hr.)

21-MAR-23 3. Pricing y yield management

o 3.4 Introduccion al pricing: Estudios de caso . Ignacio Sanchez Butragueno (19-21
restrictions

hr.)

3. Pricing y yield management 3 5 Tgcpicas de posicionamiento, pricing y Cori Inti Galindo (19-21 hr.)

22-MAR-23 restrictions UGC

3. Pricing y yield management  3.5. Técnicas de posicionamiento, pricing y

SEMANA 7

23-MAR-23 restrictions UGC Cori Inti Galindo (19-21 hr.)
3.4 Introduccién al pricing: Estudios de caso ~ TUTORIA: J. Ignacio Sanchez (19-20

24-MAR-23 3. Pricing y yield management  3.5. Técnicas de posicionamiento, pricing y hr.) )

T restrictions UGC TUTORIA: Cori Inti Galindo (20-21

hr.)
25-MAR-23
26-MAR.23 ICIIIIERRE MODULO 3 PARTE CIERRE MODULO 3 PARTE Il
Universidad

Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
en Revenue Management

27-MAR-23

MODULO

3. Pricing y yield
management restrictions

UNIDAD

3.6 Tactical Pricing, Indexation. Pricing &
Distribution

PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

Elga Castro (19-21 hr.) Apertura unidades 3.6 y 5.1

28-MAR-23

29-MAR-23

30-MAR-23

31-MAR-23

SEMANA 8

01-ABR-23

02-ABR-23

Universidad
Rey Juan Carlos

3. Pricing y yield management
restrictions

5. Benchmarking

5. Benchmarking

3. Pricing y yield management
restrictions
5. Benchmarking

CIERRE MODULO 3
PARTE IVY MODULO 5

3.6 Tactical Pricing, Indexation. Pricing &
Distribution

5.1 Marketshare / Competitive pricing.Value
Based Pricing — Calidad vs. Precio

5.1 Marketshare / Competitive pricing.Value
Based Pricing — Calidad vs. Precio

3.6 Tactical Pricing, Indexation. Pricing &
Distribution

5.1 Marketshare / Competitive pricing.Value
Based Pricing — Calidad vs. Precio

Elga Castro (19-21 hr.)

Gloria Lépez (19-21 hr.)

Gloria Lopez (19-21 hr.)

TUTORIA: Elga Castro (19-20 hr.)
TUTORIA: Gloria Lépez (20-21 hr.)

CIERRE MODULO 3 PARTE IV
Y MODULO 5



Titulo Superior Universitario
en Revenue Management

FECHA

10-ABR-23

I 1-ABR-23

12-ABR-23

I3-ABR-23

14-ABR-23

I5-ABR-23

|6-ABR-23

Universidad
Rey Juan Carlos

MODULO

6. Gestion de la Distribucion

6. Gestion de la Distribucion

6. Gestion de la Distribucion

6. Gestion de la Distribucion

6. Gestion de la Distribucion

CIERRE MODULO 6

UNIDAD

6.1 Canales de distribucion:

6.1 Canales de distribucion:

6.2 Canales de distribucion:

otros distribuidores

6.2 Canales de distribucion:

distribuidores

6.1 Canales de distribucion:
6.2 Canales de distribucion:

distribuidores

vision general

vision general

OTAsy

OTAs y otros

vision general
OTAs y otros

PROFESOR

Javier Silvestre (19-21 hr.) Apertura unidades 6.1 y 6.2

Javier Silvestre (19-21 hr.)

Gloria Lopez (19-21 hr.)

Gloria Lopez (19-21 hr.)

TUTORIA: Javier Silvestre (19-20
hr.)
TUTORIA: Gloria Lépez (20-21 hr.)

CIERRE MODULO 6

APERTURA/CIERREUNIDAD




Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA / CIERRE

UNIDAD

17-ABR-23 7. Gestion de inventario 7.1 Gestion de inventario, Upselling y Neville Isaac (19-21 hr.) Apertura unidades 7.1 y 9.1
Crosselling
7. Gestion de inventario 7.1 Gestion de inventario, Upselling y Neville Isaac (19-21 hr.)
Crosselling
18-ABR-23

9.1 Total Revenue Management,

market share and net RevPAR Marta Varela (19-21 hr.)

19-ABR-23 9. Total Revenue Management

9.1 Total Revenue Management, market

9. Total Revenue Management share and net RevPAR Marta Varela (19-21 hr.)
20-ABR-23
7. Gestidn de inventario 7.1 Gestion de inventario, Upselling y . .
S Crosselling TUTORIA: Neville Isaac (19-20 hr.)
M 9. Total Revenue Management 9.1 Total Revenue Management, market TUTORIA: Marta Varela (20-21 hr.)
share and net RevPAR
22-ABR-23
23-ABR-23  CIERRE MODULOS 7y 9 CIERRE MODULOS 7y9
Universidad

Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (19- 21 hr.) Apertura simulador
24-ABR-23

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (19-21 hr.)
25-ABR-23

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (19-21 hr.)
26-ABR-23

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (19-21 hr.)
27-ABR-23

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (19-21 hr.)
28-ABR-23
29-ABR-23
30-ABR-23

Universidad
Rey Juan Carlos



Titulo Superior Universitario
AGENDA |
en Revenue Management

MODULO UNIDAD PROFESOR APERTURA/CIERREUNIDAD

10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (20-21 hr.)
01-MAY-23
10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (20-21 hr.)
02-MAY-23
10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (20-21 hr.)
03-MAY-23
10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (20-21 hr.)
04-MAY-23
10. RM SIMULATION GAME Lola Flecha (20-21 hr.)
05-MAY-23
06-MAY-23
07-MAY-23
CIERRE SIMULADOR CIERRE SIMULADOR
Del 8 de mayo 5
al 21 de mayo  PERIODO DE RECUPERACION DE MODULOS ;fgf&%f‘g HECUIEAEIOnY D1
de 2023
2| de mayo de
2023 FIN DE CURSO FIN DE CURSO

u Universidad
Rey Juan Carlos



